
 

 
 
 

KAWNEER France S.A.S. AU CAPITAL DE 2 007 675 euros 
338 431 947 RCS MONTPELLIER – Code TVA : FR91338431927 

Responsable Commercial Menuiserie Assemblée (H/F) 
Secteur BRETAGNE  

Poste en CDI 
 

Kawneer conçoit et distribue des solutions architecturales en aluminium alliant performance, 
design et durabilité : façades, fenêtres, baies coulissantes, portes, garde-corps… 
Entreprise à taille humaine, Kawneer s’appuie sur les compétences et les engagements individuels 
pour bâtir une dynamique collective solide, fondée sur la confiance, la coopération et la volonté de 
réussir ensemble. 
 
Vous prendrez la responsabilité de la promotion et de la vente de notre offre de menuiseries 
assemblées après une période de formation assurée à la fois par votre manager, l’équipe ADV de 
l’usine de Guérande et nos services internes au sein de notre siège social à Vendargues afin 
d’apprendre notre métier et découvrir nos clients. 
 
Dans le respect de la stratégie commerciale, vous organiserez votre prospection, élaborerez votre 
plan d’actions et vous ferez, de manière hebdomadaire, un reportant de votre activité. 
 
Vos principales missions seront : 
 
- Définir le plan d’action commercial 
- Identification des cibles commerciales 
- Développer l’activité par la conquête de nouveaux clients ; 
- Gérer un portefeuille de clients à maintenir et fidéliser en leur apportant conseils et soutien 

techniques nécessaires ; 
- La constitution d’un réseau auprès des principaux prescripteurs et donneurs d’ordre de votre 

secteur*. 
 
(*) Secteur Bretagne : 29/22/56/35/44/53/49/85/72/37/79/41/36/86 
 
Profil : 
Issu(e) d’une formation supérieure à dominante technique, vous justifiez d’au-moins 2 ans 
d’expérience dans la vente de produits du 2nd œuvre Bâtiment.  
 
Fort(e) d’une culture bâtiment, vous connaissez le fonctionnement des entreprises et vous 
maîtrisez les connaissances et les règles techniques relatives au bâtiment. 
 
Véritable personne de terrain, vous possédez de bonnes connaissances du marché de la région. 
Vous inspirez confiance par de réelles qualités relationnelles et une capacité de négociation qui 
vous permettent de fidéliser la clientèle et de conquérir de nouveaux comptes. 
 
Conditions : 
 
CDI, statut Cadre, Temps plein, véhicule, téléphone, ordinateur 



 

 
 
 

KAWNEER France S.A.S. AU CAPITAL DE 2 007 675 euros 
338 431 947 RCS MONTPELLIER – Code TVA : FR91338431927 

Rémunération Fixe + Rémunération variable + Prime de performance + Accord d’intéressement + 
Accord de Participation + Mutuelle et Régime de Prévoyance 
 
 
Les candidatures sont à adresser à : Kawneer.France.Recrutement@arconic.com 
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